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¿Cómo visualizamos

nuestro proyecto?

MAPA ESTRATÉGICO DE ACTORES



ECOSISTEMA
Taller 1: Consejos para Formular 

¿Qué segmentos falta articular con tu proyecto?



Incubadoras y 
aceleradoras 
de negocio

Grandes
Medianas
Pequeñas
Micro
Start Ups

CORFO
Sercotec
ANID (ex Conicyt)
PROChile

Fundaciones 
en I+D+i+e

FCh
CSIRO
Fraunhofer
F. Ciencia y Vida

Aurus
Chile Global 
CLIN
Alerce VC
Alaya II
Best Austral Capital

Redes de 
inversionistas y 

Fondos de 
inversión

ISCI
INIA
Leitat
DICTUC
CREAS
CEAP

FinteChile
ACTI
ASIMET
ASEXMA
ASECH
ACHEF
Sistema B

ECOSISTEMA 

I+D+i+e

Innspiral
Transforme
Brinca
Plataforma 360°
Ingenial
ematris

Founderlist
Broota
Cumplo
Kickstarter

Hubs de 
Innovación

Crowdfunding

APTA 
Know Hub Chile
Hub Tarapacá

UDD Ventures
Incuba UC
Imagine Lab
3iE

Facultades
OTLs
Direcciones GT

Municipios
Inst. Salud
Ministerios

a c a d e m i a

c a p i t a l e s p r i v a d o s

Entidades de 
educación superior

(Universidades) Centros 
de I+D+i+e

Consultoras 
de I+D+i+e

Empresas

Organismos
Gubernamentales

Asociaciones 
gremiales

Otras entidades 
del Estado

e s t a d o  y  

o r g a n i z a c i o n e s



¿Qué conexiones tengo?

¿A qué contactos clave puedo acceder?

¿Tengo un equipo con habilidades complementarias?

¿Qué capacidades necesito incorporar?



Incubador
as con 
foco en 

CyT
OTLs y 

gestores 
tecnológic

os (Red 
GT)

Hubs de 
TT

VC con 
foco en 

EBCT

INAPI

Universid
ades y 

CFT

Centros 
Tecnológi

cos

Ministerio 
de CyT

CORFO, 
FONDEF

Asoc. 
Gremiales

: 
Minnovex

• Entidades generadoras de conocimiento: 59 

universidades, 70 instituciones biomédicas, 74 

instituciones que hacen investigación en diferentes 

sectores.

• Empresas o receptores de los resultados de las 

actividades de I+D: Pymes, EBCT, Start-ups, Spin-

offs, grandes empresas, sector público.

• 29 oficinas de transferencia y licenciamiento 

(OTL).

• 3 Hubs de transferencia tecnológica

• 14 consultoras: en temas de propiedad intelectual, 

estudios de mercado y regulatorios.

• Fuentes de financiamiento, Brókeres tecnológicos, 

Fondos de inversión, las incubadoras de negocios, 

las asociaciones de profesionales de gestión 

tecnológica (RedGT) y los organismos nacionales e 

internacionales de apoyo a la transferencia. (Fuente: 

CORFO, 2016)

https://www.corfo.cl/sites/Satellite?blobcol=urldata&blobkey=id&blobtable=MungoBlobs&blobwhere=1475166876180&ssbinary=true


¿A qué redes USACH podría 

acudir hoy?



Cómo comunicamos

nuestro proyecto
EL PLAN DE PITCH



El futuro es colaborativo…



artística

redárquíca

apreciativa

abundante

sistémica

inteligencia colectiva

ofertas colaborativas

silencio

resonar

juego infinito

rival digno

psicología positiva

enfoque de fortalezas

compleja

caórdica





Empresas que despliegan 

colaboración de alto nivel, son 

más rentables y sostenibles



“Solo mejorando la 
calidad de las 
relaciones mejoramos 
la confianza.”

Ronald Sistek



La regeneración

social se basa en la 

colaboración

genuina, a partir del 

emergente de

campos sociales de 

confianza.

Conexión

Confianza

Colaboración

Compromiso

Coherencia



¿Qué es una oferta 

colaborativa?



Una oferta colaborativa implica 

una relación basada en la 

abundancia, no en la transacción.



Hay que saber ofrecer y 

pedir…



Del latín petitĭo, la petición es la acción de pedir.

Pedir es solicitar a alguien que haga algo.

¿Qué es una petición?



¿Qué 

necesito?

¿Para 

qué?

Necesito un 

desarrollador web

Para poder mejorar 

mi página web

Necesito un 

contacto en minería

Para poder realizar un 

piloto

¿Cómo hacemos una petición?



La palabra oferta viene del latín offerta

(las cosas que se llevan frente a uno, que se ofrecen).

Ofrecimiento para hacer o cumplir una cosa.

¿Qué es una oferta?



¿Qué puedo 

ofrecer?

¿Para 

qué?

Sé de marketing y 

finanzas

Para poder desarrollar un 

plan comercial

Tengo un contacto 

en minería

Para un pilotaje

¿Cómo hacemos una oferta?



¡Conversemos!



Cada uno llena lo que ofrece 
y pide.

Sugerencias:
• Ser específico y claro
• Priorizar
• 2-3 necesidades

Ejercicio personal

Red Social I+P

10 Minutos

Empresa Emprendedor ¿Qué necesito? ¿Qué ofrezco?

Empresa 1 Emprendedor 1 1.
2.
3.

1.
2.
3.

Empresa 2 Emprendedor 2 1.
2.
3.

1.
2.
3.

Empresa 3 Emprendedor 3 1.
2.
3.

1.
2.
3.

Empresa 4 Emprendedor 4 1.
2.
3.

1.
2.
3.

Empresa 5 Emprendedor 5 1.
2.
3.

1.
2.
3.



Cómo colaboramos

en el proyecto
OFERTAS COLABORATIVAS



Acto 1: Preparación Acto 2: Conflicto Acto 3: Resolución

Incidente

Incitador

Confrontación

Clímax
Decisión

Resolución



Presentación 

Breve

Problema del

Cliente

Propuesta 

de Valor 
Competidores 

No Resuelven

Pitch de innovaciones



Problemas
No Resueltos

Beneficios
Impacto

Propuesta de valor



1) Presentación breve

2) Problema del cliente

3) Alternativas no resuelven

4) Propuesta de valor

Actividad:

¡Planifica tu Pitch!

10 minutos



Actividad:

¡Presenta tu Pitch!

5 minutos 

Por persona

1) 2 minutos de 

presentación

2) 3 minutos de

3) feedback

Presenta

(2 min)

Feedback

(3 min)
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Título Presentación
Subtítulo

Fecha

EMATRIS CONSULTORES SPA.

www.ematris.cl

https://www.instagram.com/ematris_cl/
https://twitter.com/ematris
https://www.linkedin.com/company/ematris-innovaci-n-y-emprendimiento/?viewAsMember=true
https://vimeo.com/ematris
https://www.facebook.com/ematris

